
名 刺
貴社名：氏　名：

フリガナ フリガナ

住　所：
〒

所　属： 役　職：

TEL： FAX：

Email：

□01. EC・通販事業者 □02. 小売
□03. 卸売／商社 □04. メーカー（食品／飲料）
□05. メーカー（日用品／消費財） □06. メーカー（その他）
□07. 製造業 □08. サービス
□09. WEBコンテンツ／オンラインビジネス □10. 放送／映像／音楽
□11. 教育／学習支援      □12. 金融（銀行／証券／保険／信販）
□13. 医療／福祉 □14. 印刷／出版
□15. 建設／不動産 □16. 農林／水産／鉱業
□17. 運輸／物流 □18. 官公庁／団体
□19. ソリューションベンダー □20. システムインテグレーター
□21. 広告代理業／PRエージェンシー □22. コンサルタント
□23. その他（　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　  ）

業 種
□01. 100億円以上 □02. 50億円以上～100億円未満
□03. 10億円以上～50億円未満 □04. 1億円以上～10億円未満
□05. 5千万円以上～1億円未満 □06. 1千万円以上～5千万円未満
□07. 1千万円未満 □08. EC・通販事業を展開していない

EC・通販事業での年間売上額

□01. 100億円以上 □02. 50億円以上～100億円未満
□03. 10億円以上～50億円未満 □04. 1億円以上～10億円未満
□05. 1億円未満

年間売上額

□01. アパレル／ファッション □02. 食品／飲料
□03. 美容／ヘルスケア／医薬品 □04. 家電
□05. 家具／インテリア □06. ゲーム／ホビー／楽器／玩具
□07. スポーツ／アウトドア □08. 書籍／映像／音楽
□09. キッズ用品／ベビー用品 □10. 日用品／雑貨
□11. 車用品／バイク用品 □12. ペット／DIY／エクステリア
□13. サービス／無形商材 □14. ベンダー企業のため回答不可
□15. その他（　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　 　　）

主力商材（複数回答可）

□01. ECサイト構築 □02. ECマーケティング
□03. 物流ソリューション □04. BtoB-EC向けソリューション
□05. ソーシャルメディア／SNS活用 □06. 動画活用
□07. 越境EC □08. CRM（顧客管理）
□09. データ活用／ビッグデータ □10. オムニチャネル
□11. アクセス解析 □12. 広告効果測定
□13. 広告運用 □14. カート／決済システム
□15. 一元管理（受注管理／在庫管理） □16. ECサイト運営代行
□17. サブスクリプションサービス □18. 定期販売／リピート販売システム
□19. アプリ □20. VR／AR／メタバース
□21. チャット／チャットボット □22. カスタマーサポート／コールセンター
□23. 検索エンジン／レコメンドシステム □24. POS／店舗連動管理システム
□25. CMS（コンテンツマネジメントシステム） □26. セキュリティ関連
□27. ささげ □28. サイネージ
□29. ECコンサルティング □30. EC人材採用／育成
□31. エシカル／サステイナブルEC □32. ブランディング
□33. OMO □34. その他（　  　　　　　　　）

興味のあるシステム・ソリューション（複数回答可）

□01. 経営者／経営層 □02. EC事業／ネット通販／通販事業担当
□03. 営業／営業企画 □04. マーケティング／広報・宣伝／経営企画
□05. 商品企画／開発 □06. バイヤー／購買担当
□07. 情報システム □08. 物流
□09. 総務／人事／経理 □10. その他（　　　　　　　　　 　　　）

職 種

マーケティング・テクノロジーフェア 東京 2023（第11回）同時開催

本招待券を展示会場までお持ちください。1名様につき1部必要となります。
宛名の方がご退職・ご異動されている場合は、ご同僚の方へご回覧ください。

招待会社名

小 間 番 号

■ 個人情報のお取り扱いについて
1）展示会へのご来場、セミナーへのご参加及び来場事前登録をいただくにあたり提出された個人情報は、主催者のプライバシーポリシーにもとづき取り扱われます。登録完了後、各種イベントのご案内をEメール、ご郵
送等でお送りさせていただくことがございますので予めご了承いただいた上、ご登録を行ってください。

2）参加申込者ご自身から個人情報抹消のお申し出があった際にはデータベースから削除させていただきますので、主催者までメールにてご一報いただくか（宛先：visitor@ecfair.jp）、ご案内メールにあるリンク
からオプトアウトを行ってください。

3）セミナーなどの併催イベントに参加された場合、そのスポンサー企業や講演会社から会期後にEメール、ご郵送、お電話等で製品、サービス等のご案内をさせていただくことがございます。スポンサー企業、講演企業へ
の提供後の情報については、提供先企業の個人情報保護方針またはプライバシーポリシーに沿って管理されるため、個人情報の開示、 訂正、削除等の要請はご自身で直接当該提供先企業に行っていただくこととな
ります。

4）本展示会はバーコードによる来場者管理を行っています。出展社ブースで来場者バッジのバーコードを提示した場合、入場時にご登録いただいたお客様の個人情報を主催者と当該出展社間で共有させていただきま
す。バーコードの提示は名刺の提供と同等の行為に当たりますので予めご了承ください。

■ 会場の撮影及び録音について
来場者の撮影、録音は一切禁止します。ただし、主催者より承認を受けたプレスは『撮影』腕章を着用し、会場内の撮影を行えます。プレスにより撮影された写真は各種媒体で使用されることがあります。また、会場内で
は主催者による撮影も行われます。主催者指定プレスにより撮影された会場内風景、商談風景等の写真は、主催者プロモーションに使用されることがあります。

留意事項について承諾する

□01. 経営者／役員 □02. 部長／次長 □03. 課長
□04. 係長／主任 □05. 一般職

役 職

展示会招待券

イーコマースフェア
東京 2023

16

第

回

木 金2023年 2月9日　 ・10日　 東京ビッグサイト 南1ホール 主催：



顧客満足度UPを通してLTVを向上させたい

ネットショップの売上が伸び悩んでいる ECモールやECサイトへの集客にSNSや動画を活用したい

業務効率化／自動化を通して「働き方改革」を実践したい

お問い合わせ 〒 ���-���� 東京都千代田区鍛冶町�-�-� 神田��ビル
Email : visitor@ecfair.jpインフォーマ マーケッツ ジャパン 株式会社  

三越伊勢丹が挑戦する、メタバースでの新たな
顧客体験の提供
三越伊勢丹
営業本部 オンラインストアグループ　デジタル事業運営部
レヴワールズ　マネージャー　仲田 朝彦 氏

ECはオペレーションで伸ばす！
0→1→10→100の各ステージにおけるチーム
ビルディングとは
RESORT
Co-Founder　石川 森生 氏

ECの本質・考え方。
そして、話題のテーマ・ソリューションは、EC全体の
中でどこに効くのか。

ネクトラス
代表取締役　中島郁 氏

ECサイトの最新動画活用の事例を一挙公開
-商品訴求を動画で強化する事業者が
急増するトレンドを解説-
visumo
取締役　井上 純 氏

売上に伸び悩む事業者の方々必見
事例から見る「よくある課題」と「解決策」
フューチャーショップ
セールス・マーケティング部　取締役 
セールス・マーケティング部 統括マネージャー　安原 貴之 氏

Content Marketing Strategy In 2023

Content Marketing Institute
Chief Strategist　Robert Rose 氏

進化するオムニチャネル
～企業に求められる変化とは？～
日本オムニチャネル協会　理事　
CaTラボ　オムニチャネルコンサルタント 
代表取締役　逸見 光次郎 氏

顧客体験価値向上を実現する独自OMO構築に
向けたPOLAの挑戦
ポーラ
国内マーケティング担当　
執行役員　安野 晋平 氏

事業DXにおけるEコマースの役割とリテンション
モデルの重要性について
（顧客ベースでの分析とLTVの最大化を目指して）

花王
生井 秀一 氏

BtoB-ECサイト立ち上げで押さえるべき3つの
ポイント
～業務効率化で「はたらくを変える」～
Dai
取締役 COO　鵜飼 智史 氏

人気の秘訣は「巻き込み力」と「親しみやすさ」
抜群の好感度を武器に60,000人のフォロワーの心を掴む、
わかさ生活流Twitter運用術

ユーザーローカル
コーポレートセールス　カスタマーサクセスチーム　
シニアリーダー　嶋田 彩野 氏

わかさ生活
広報　
Twitter担当者

セミナー事前登録はこちら
他にも多数のセミナーを開催予定！

※セミナーの受講にはセミナー事前登録が必要です。
※掲載情報は2022年12月21日時点のものです。内容は都合により予告なく
変更になる場合がございます。

見どころ

「オムニチャネル」「BtoB-EC」「サステイナブル」など
今注目の最新トレンドやコンテンツが学べます。

最 新ソリューションを現 地で体 験！
出 展 社と具体的な商談ができます。

約70本のセミナーを開催！
すぐ実践できるノウハウが満載です。

1
3 4

EC／通販／ネットショップの専門家と交流のチャンス！
様々な悩みや課題を解決に導くことができます。2

ご来場を
お待ちしております！

愛され続けるブランドになる為のコミュニケーション戦略
～共創の軌跡とこれからの取り組み～

ヤッホーブルーイング
よなよなピースラボUnit
（CRM設計/CXデザイン）　
Unit Director　佐藤 潤 氏

日本航空
広報部　
Webコミュニケーショングループ長　
山名 敏雄 氏

「デジタル」×「人」の両輪で実現
ゴールドウインが売上を拡大させた顧客起点のOMO戦略

ゴールドウイン
システム部 ITストラテジーグループ
マネージャー　冨田 良介 氏

AMS
取締役　古田 俊雄 氏

セミナープログラム  約70本のセミナーが受講無料！オフィシャルWEBサイトにて事前登録受付中です。


